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Estrategia de 
Internacionalización de 

Colombia
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TLC’s de Colombia
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¿Para qué los Acuerdos 
de Servicios?
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¿Para qué un 
Acuerdo?

Comercio 
de Bienes

Aranceles
Obstáculos 

no 
arancelarios

Inversión Protección a 
la Inversión

Solución de 
Controversias

Servicios ??? ???
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¿Para qué un 
Acuerdo?

Legislación 
Domestica

Acceso

DiscriminaciónLimitaciones 
cuantitativas
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¿Para qué un 
Acuerdo?Exportar un servicio es más que mandarlo por Internet…
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¿Para qué un 
Acuerdo?

Producción: US$ 12

Transporte: US$ 6

Intermediación Financiera: US$ 4

Margen de ganancia: US$ 3

Ejemplo 1:
Exportación de un saco a Ecuador. 

VALOR SACO: US$ 25
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¿Para qué un 
Acuerdo?Ejemplo 1:

Exportación de un saco a Ecuador. 

VALOR SACO: US$ 25  
Disminución del margen por restricciones del mercado 

• 2 empresas:
• Col. US$ 2; Ecuador 

US$4
• Acceso restringido

Transporte

• Transferencias 
restringidas

• Sobrecosto US$ 4
Intermediación 

Financiera
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¿Para qué un 
Acuerdo?Ejemplo 2:

Manejo de información contable desde el extranjero

NO SE PUEDE:
- La empresa debe estar 
localizada allá

NO SE PUEDE:
- Los contadores deben ser 

australianos

Si SE PUEDE:
- Pero no PyMes

Si SE PUEDE:
- Pero deben pagar una 
contribución exagerada 

para la “supervisión”

Australia
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¿Para qué un 
Acuerdo?Ejemplo 2:

Manejo de información contable desde el extranjero

SI SE PUEDE:
- Se puede hacer desde 
Colombia

Si SE PUEDE:
- Reconocen  los títulos 

colombianos

Si SE PUEDE:
- Incluso a entidades 
del Gobierno

Si SE PUEDE:
- Pero no se pueden 

transferir los pagos!!!

Venezuela
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¿Para qué un 
Acuerdo?

PARA FACILITAR EL LIBRE CAMBIO 
DE SERVICIOS!!!

Algunas empresas que respaldan la negociación del ACS
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ACUERDO SOBRE EL COMERCIO DE 
SERVICIOS – ACS-

(Trade In Services Agreement –
TISA)

Oportunidad...
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¿Qué es?

• Un Acuerdo de gran ambición, que atraerá una 
amplia participación y que podrá ser 
“multilateralizado” en el futuro.

OMC = 159 economías 

REAL GOOD FRIENDS
48 Economías con 

interés en dinamizar el 
comercio de servicios
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Integrantes

AMÉRICA

EE.UU.

Canadá

México

Costa Rica

Panamá

Paraguay

Perú

Chile

EUROPA

Unión Europea

Suiza

Noruega 

Islandia

ASIA

Japón

Corea del Sur

Hong – Kong

Taiwán

Pakistán

Israel 

Turquía

OCEANÍA

Australia

Nueva Zelandia

Países con los que aún no tenemos un Acuerdo Internacional. 
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El futuro 
Acuerdo

Disciplinas OMC

Disciplinas OMC “con cambios”

Nuevas Disciplinas

Listas de compromisos

FACILITAR EL 
“VOLVER” A 

LA OMC

ATRAER NUEVOS 
MIEMBROS

COMPROMISOS 
DE CADA PAÍS



Nuevas Disciplinas

TEMA PAIS QUE LO PROPUSO
Compras Públicas UE

Regulación Doméstica Hong Kong , Australia y Suiza
Servicios Profesionales Australia

Subsidios Suiza
Tecnologías Info. y Comunica. Japón, Suiza y EE.UU. 

Movimiento de personas Canadá, Suiza y Turquía
Servicios Marítimos Noruega
Servicios Postales UE

• En las negociaciones de Servicios no se incluyen 
los temas tributarios. 



Listas de 
compromisos

1. SERVICIOS PRESTADOS A LAS EMPRESAS

2. SERVICIOS DE COMUNICACIONES

3. SERVICIOS DE CONSTRUCCION Y SERVICIOS DE INGENIERIA CONEXOS

4. SERVICIOS DE DISTRIBUCION

5. SERVICIOS DE ENSEÑANZA

6. SERVICIOS RELACIONADOS CON EL MEDIO AMBIENTE

7. SERVICIOS FINANCIEROS

8. SERVICIOS SOCIALES Y DE SALUD

9. SERVICIOS DE TURISMO Y SERVICIOS RELACIONADOS CON LOS VIAJES

10.SERVICIOS DE ESPARCIMIENTO, CULTURALES Y DEPORTIVOS

11.SERVICIOS DE TRANSPORTE

12.OTROS SERVICIOS N.C.P.
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Cronograma
•Del 29 al 31 de enero
•Se enfocó en aspectos técnicos de nuevas formas de listadosEnero
•Del 18, 19 y 22 de marzo (3 días)
•Artículos AGCS a incluir; listado nuevas disciplinas; dificultades 

listas
Marzo

• Del 29 de abril al 3 de mayo (1 semana) 
• Discusiones mesas temáticas  Abril
•Del 24 al 28 de junio (1 semana)
•Presentación de ofertas; discusiones  mesas temáticasJunio
•Del 16 al 20 de septiembre (1 semana)
•Discusión ofertas y mesas temáticasSeptiembre
•Del 4 al 8 de noviembre (1 semana)
•Discusión de ofertas y mesas temáticasNoviembre
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Reuniones: 

• Se hizo un primer borrador de la estructura general del Acuerdo, 
con base en una propuesta de la UE (disciplinas por 
“compartimentos”).

• Se discutieron las “Disposiciones Generales” (disciplinas OMC); los 
“Compromisos Específicos” (OMC con cambios); y las “Disciplinas 
Nuevas y Mejoradas” (en general).

• Hubo una sesión especifica en la propuesta de Turquía de 
movimiento de personas. 

• Colombia presentó una propuesta sobre los asuntos 
institucionales.

• Se logro consenso sobre el nombre: TISA

En que vamos…
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Próximas 
reuniones

Reuniones:

• Se quiere mayor claridad en las “Disciplinas Nuevas y Mejoradas”

• Sesión especifica de Movimiento de Personas

• Discusión sobre el interés de incluir Servicios Financieros

• Discusiones sobre TICs y Comercio Electrónico (Colombia quiere 
presentar una propuesta)

• Discusión de Ofertas de los países (se presentarían una semana 
antes)



22

¿Qué se necesita del 
sector privado? 
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¿Qué necesitamos?

OFERTAS POR PAISES
- Países destino actuales y 
potenciales

OFERTAS POR PAISES
- Sectores de interés para 

solicitar acceso

OFERTAS POR PAISES
- Legislación domestica que 
restrinjan nuestro acceso

NUEVAS DISCIPLINAS
- Problemáticas a ser 

tratadas

Establecer 
intereses 
ofensivos

El Equipo Negociador traduce a “lenguaje de Acuerdo” las 
necesidades del sector!!!
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Coordinación
• Despacho Viceministro de Comercio Exterior
• Misión de Colombia ante la OMC

Vocería técnica
• Dirección de Inversión Extranjera y Servicios 

Equipo negociador
• Ministerio de Hacienda y Crédito Público
• Ministerio de Relaciones Exteriores
• Ministerio de Tecnologías de la Información y las 

Comunicaciones
• Ministerio de Transporte
• Departamento Nacional de Planeación
• Dirección de Impuestos y Aduanas Nacionales
• Dirección General Marítima
• Programa de Transformación Productiva
• Las demás que sean necesarias

Equipo de 
Gobierno
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Pero no solo para el TISA…



ALIANZA DEL 
PACÍFICO   
Chile –
Colombia –
México - Perú  

Colombia lidera el Grupo de Servicios y Capitales

Estructura de negociación de “Lista Negativa”

Temas de negociación:  i) Comercio Transfronterizo de Servicios, ii) Inversión, iii) 
Servicios Financieros, iv) Servicios de Telecomunicaciones, v) - Transporte Aéreo, vi) 
Transporte Marítimo.

Rondas: México D. F – Perú - Colombia

AVANCES Comercio Transfronterizo de Servicios. Contiene disciplinas de Trato Nacional, 
Acceso a Mercados, Presencia Local, reglamentación domestica, servicios 
profesionales y  transparencia.  Pendientes por acordar temas de reglamentación 
domestica, servicios complementarios y  flujos de información transfronteriza.

En próximas rondas se iniciarán las discusiones de Servicios Financieros, 
Telecomunicaciones Transporte Aéreo y Transporte Marítimo.

DIFICULTADES México y Perú no han hecho propuestas de trasporte aéreo

Chile y México no han presentado propuestas de transporte marítimo

Se necesita más participación del sector privado para consolidar la posición ofensiva 
en los todos los temas y particularmente identificando nuevos que sean de interés.  

Negociaciones en 
Curso



TLC  
COLOMBIA 
– ISRAEL

Estructura de negociación de “Lista Positiva”

Temas de negociación:  Capítulo sobre Comercio  de Servicios,  con Anexos de  
Servicios Financieros, Servicios de Telecomunicaciones, comercio electrónico , 
Movimiento de Personas y Listas de Compromisos Específicos.

Cerrados: Comercio de Servicios

Pendientes: Anexos e intercambio de listas de compromisos específicos

TLC 
COLOMBIA 
– JAPÓN

Estructura de Negociación  de “Lista Negativa”

Temas de negociación:  Capítulo sobre Comercio  de Servicios,  con anexos de  
Servicios Financieros, Servicios de Telecomunicaciones, comercio electrónico  y  
Movimiento de Personas
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En conclusión…
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Queremos oír y conciliar

En conclusión…



GRACIAS!!!
• Gabriel Duque Mildenberg (gduque@mincomercio.gov.co)

Viceministro de Comercio Exterior 

• Adriana Vargas Saldarriaga (avargas@mincomercio.gov.co)
Directora de Inversión Extranjera y Servicios

• Manuel Andrés Chacón (mchacon@mincomercio.gov.co)

• Jaime Polanco (jaime.polanco@ptp.com.co)
Director de Macrosector Servicios – PTP

• C.P. Héctor Jaime Correa Pinzón (fedecop@fedecop.org)
Vicepresidente Fedecop, Cilea y AIC

mailto:gduque@mincomercio.gov.co
mailto:avargas@mincomercio.gov.co
mailto:mchacon@mincomercio.gov.co
mailto:jaime.polanco@ptp.com.co
mailto:fedecop@fedecop.org
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